RICCARDO VEDANI

UNA VITA ALLINSEGNA DELLA BELLEZZA

| mio sogno da bambino era di completare gli studi ed af-
fiancare i miei genitori nella gestione delle due aziende di
famiglia: mia madre si occupava di profumeria e mio padre
di prodotti per parrucchieri all'ingrosso.
Ho incominciato a lavorare in profumeria nel 1997 al fianco di mia ma-
dre che gestiva inizialmente 2 profumerie per poi incrementare il giro
daffari ad oltre & punti vendita con oltre 40 dipendenti ed un fatturato
annuale di 6.500.000€.
| nostri negozi divennero tanto appetibili che numerose multinazionali
si fecero avanti per acquisirci, cosi nel 2007 completammo la compra-
vendita ed il giorno successivo alla cessione ero gia al lavoro per dedi-
carmi al mio nuovo progetto: riportare in alto la societa specializzata
in forniture per parrucchieri, in quanto dopo la morte di mio padre
nel 2006 I'azienda aveva subito un fortissimo decremento di quote di
mercato e fatturato,
Questa azienda aveva rappresentato il punto di riferimento di tuth i
parrucchieri di Piemonte e Valle d’ Aosta, leader incontrastata
per almeno 25 anni e che intorno alla fine del 2006 versava
in grosse difficolta finanziarie ed economiche.
Mel 2007 decisi di intraprendere questa nuova strada: il
mio inizio era un importante debito, client zero e fattu-
rato zero, in uno scenario politico - finanziario di piena
crisi economica ed un mercato settoriale super-compe-
titive fatto di nuovi attori che avevano acquisito fette di
mercato sempre pid importanti. In soli 10 anni di per-

severante lavoro siamo riusciti a riconguistare un po’ £

per volta la nostra perduta credibilita, il nostro reale Wt g~
1 f
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ggi la Vedani s.r.l., di cui sono amministratore unico, & nuo-
vamente considerata la pil importante azienda specializ-
zata nel settore ed & un'azienda Leader nella nostra terri-
torialita. Il mio obiettivo ora é di poter sviluppare il nostro
marchio in tutta Italia e farlo riconoscere come un sigillo di garanzia
di un'impresa capace di distribuire prodotti internazionali qualitativi in
esclusivita.
Desidero acquisire una ventina di distributori dei nostri marchi di im-
portazione, in grado di replicare esattamente quello che abbiamo sa-
puto sviluppare in questi ultimi 3 anni. Abbiamo trovato la giusta for-
mula, attraverso | professionisti pid competenti che sono stato capace
di scegliere e formare, al fine di creare un team motivato e vincente,
per aiutare altri distributori, in altre parti d'ltalia, a replicare il nostro
SUCCESSO,




